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Gérer les importations

Date et durée

Code formation: DOUANOO4FR
Durée: 4 jours
Nombre d'heures: 28 heures

Description

Cette formation a pour objectif d’acquérir et/ou d'approfondir les connaissances des regles et des modalités
indispensables a I'évolution du commerce et des transactions des marchandises. Il s’agit aussi de développer vos
connaissances sur les droits et devoirs des acheteurs et vendeurs: les Incoterms (INternational COmmercial
TERMS)

Objectifs

Avec cette formation les stagiaires maitriseront un savoir-faire d'application sur le bon fonctionnement du systeme
logistique :

e Les responsabilités et les obligations de I'acheteur et du vendeur
e Les connaissances essentielles a I'organisation
e Le déroulement des opérations de dédouanement.

Modalités d'évaluation

Quiz / QCM

Pré-requis

Cette formation ne nécessite pas de pré-requis

Public

Toute personne travaillant a I'international ou ayant le projet de I'envisager

Cette formation s'adresse aux profils suivants

Responsable Commercial / Marketing

Programme

Les achats des marchandises
* Respecter les contraintes pour importer

e Les contraintes techniques
e Les contraintes juridiques
e Les contraintes commerciales : les sourcing, les différents types d’achats
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https://www.oo2.fr/formations/responsable-commercial-marketing

Les contraintes reglementaires : la douane, les normes
Les différents risques a I'achat : le fournisseur, le produit.
Le cahier des charges

La différence entre Achats et Approvisionnements.

* Choisir et négocier le bon Incoterms 2010 dans le cadre d'un achat

e Le rble : Que précisent les Incoterms ?

e Le transfert de risques : les responsabilités des intervenants
e Le partage des frais : les frais de I'exportateur

e Les obligations documentaires

e Les Incoterms de vente Départ : Groupes E, F et C

e Les Incoterms de vente Arrivée : le groupe D

e Les critéres de choix des Incoterms

e Les cas pratiques

Le transport des achats
* Les auxiliaires de transports

e Les différents intermédiaires

e Les spécialités

e La séléction de son transitaire

e La demande de cotation au transitaire

e Les postes de taxation d’'une cotation

¢ La négociation de ses prestations de transport
e La terminologie des transitaires

* L'utilisation des transports internationaux

e Le transport maritime : le cadre juridique, le contrat de transport, la cotation, le rapport poids/volume,
la taxation, la responsabilité du transporteur...

e Le transport aérien : le cadre juridique, le contrat de transport, la cotation, le rapport poids/volume, la
taxation, la responsabilité du transporteur...

* Les transports continentaux

e Le transport routier : le cadre juridique, le contrat de transport, la cotation, le rapport poids/volume, la
taxation, la responsabilité du transporteur...

* Les éléments importants

e Les emballages
e Les rapports poids/volume

* Les assurances et le transport

e Pourquoi s’assurer ?

e Quelles différentes polices?

e Comment assurer sa marchandise ?

¢ Que faire en cas de litige ?

e Comment constituer son dossier de remboursement

Le paiement des fournisseurs
* Les moyens de paiement a I'international

o La différence entre les moyens et les techniques
e Les moyens de paiements : le cadre, les intervenants, le déroulement, les avantages et les limites.

* Les techniques de paiement
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Le paiement d’avance : les intervenants, le déroulement, les avantages, les limites

La remise documentaire : les intervenants, le déroulement, les avantages, les limites

Le crédit documentaire :les intervenants, le déroulement,les avantages, les limites, les différents credocs
La lettre de crédit stand-by : les intervenants, le déroulement, les avantages, les limites

La protection contre le risque de non-livraison

Le dédouanement de la marchandise
* Les opérations de douane

e Les principes douaniers

¢ Les fondamentaux douaniers : la valeur, I'origine, I'espece tarifaire
e La déclaration de douane a I'lmport

e Comment dédouaner a I'import ?

e Calculer sa valeur en douane

e Comment dédouaner?

e Les démarches a réaliser

e OU trouver les informations ?

e Les régimes douaniers

e La TVA

e Les sources d’'information reglementaires

La maitrise de la documentation nécessaire aux achats
* Les documents commerciaux et juridiques

¢ Les conditions générales d’achat
e Le bon de commande

e La facture pro-forma

e La confirmation de commande

e La facture commerciale export

e Le packing-list

e Le bon de livraison

* Les documents de transport

e La lettre d’instruction au transitaire

e L'avis d’embarguement

e FCR

e Le connaissement (le bon de chargement, de fret) maritime
o LTA

e CMR

e Le certificat de transport

e La lettre de réserves en cas de litige

* Les documents douaniers

e La déclaration d’importation

Les certificats de circulation : EUR 1

Les certificats d’origine

La déclaration sur I'origine préférentielle
La licence d’exportation

La licence d’'importation

Autres documents

e Le certificat de contréle et d’'inspection
e Le certificat phyto-sanitaire
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